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una semplice

chiaccherata
sulla chitarra e la
musica in senso

stretto. Si finisce
Spesso per
affrontare anche
temi legati al
cosiddetto
marketing, di cui
oggi piu che
mai il Nostro -
sempre abile
amministratore di
se stesso - si sta
occupando.
E bisogna dire
che l'infaticabile
chitarrista
milanese una
ne fa e cento
ne pensa,
dimostrando uno
spirito d'iniziativa
e una fantasia
rari anche per
una categoria gia
di per sé
bella vispa.
Saltiamo i
convenevoli e
addentiamo
subito le due
principali novita
di questa fase del
suo lavoro:
1) i suoi primi
due album
Celestion e
Chatka sono ora
disponibili in cd.
2) Il nuovo cd
Definire significa
limitare sara ven-
duto anche in far-
macia.
In farmacia? A
Per le modalita llora Riccardo, parlaci delle novita editoriali legate al tuo nuovo cd.
d'uso sentite il «Si, anzitutto diciamo che tutta la mia situazione da un anno a questa parte nasce nel momento in cui la
vostro chitarrista DOD - mio precedente editore - viene assorbita da un distributore multinazionale chiamato Bmg Ariola. Gli artisti
di fiducia. DDD che come me avevano un contratto in corso si sono trovati a dover scegliere se liquidarlo o prosequire col
nuovo proprietario. Io ho preferito liquidarlo, e l'intuizione & stata un colpo di fortuna, perché sapevo che una
multinazionale difficilmente avrebbe potuto gestire un prodotto di nicchia come lo posso fornire io.»
Cos'é un prodotto “di nicchia”?

«E il corrispondente delle monovolume per le auto, che fanno il 2% del mercato automobilistico ma vanno a

di francesco rampichini servire una clientela comunque facoltosa che non pud essere trascurata. Io sono stato un po' alla finestra a vede-
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e cosa sarebbe successo in consequenza a questa vicenda, ed é nata
una serie di concomitanze fortunate, o fortunose: ho tenuto l'anno
scorso cingue o sei concerti in Sicilia, incontrando quello che sarebbe
diventato il mio attuale editore, che & per il momento un operatore
locale. Si chiama Pippo Spampinato.»

Parente di Vincenzo, il cantante?

«5i, @ il fratello, che da sempre lo produce. Loro si sono trovati
nello stesso “impasse” mio, essendo entrambi in DDD, perd hanno pro-
sequito il contratto col nuovo acquirente, trovandosi di fatto malissimo
ed essendo ora per avvocati. Cosi hanno aperto un'edizione discografi-
ca propria che si chiama “Lengi”, e il mio cd inaugura questa nuova
impresa. Nel frattempo Vincenzo Spampinato aveva preparato da circa
un anno uno spettacolo teatrale che ruota attorno alle sue canzoni:
uno strano connubio di brani cantati e pezzi recitati, con una sceno-
grafia molto particolare, perché sul palco c'é una carrozza ferroviaria
dei primi del secolo in scala 1:1 in grado di muoversi e smontarsi.
All'interno della rappresentazione io
ho - da 6/7 mesi circa - una parte
solistica, e suona anche le canzoni di
Vincenzo con un contrabbassista e un
batterista (Patrizio Privitera, Enzo di
Vita). E uno spettacolo molto bello con
cui quest'estate abbiamo lavorato
molto in Sicilia.»

Come si chiama?

«Giudas. E i & nata tutta una bella
situazione di lavoro, perché io finivo
per trovarmi spessissimo a Catania e
quande non lavoravo con Giudas lavo-
ravo da solo. Sapevo che il meridione
poteva essere un contesto importante
per sviluppare il nostro lavoro di con-
certisti, e ne ho avuto la conferma:
solo attorno a Catania avremo fatto
finora almeno 30 date, fra Giudas e me
da solo. E ti dird di pil, ho scoperto
che mentre 1a un tempo erano i nostri cantanti pit popolari a fare i
concerti - tipo Mal dei Primitives o Marcella Bella - ora la richiesta si
sta molto diversificando: un mio concerto calato ad esempio nella piaz-
za di Augusta é altrettanto ben accetto e goduto che se suonassi a
Bergamo, che & il posto nostro di riferimento per cultura musicale e
chitarristica. E quando si aprono queste opportunita credo che valga la
pena di coglierle.»

Stai dicendo che al sud oggi '@ un'attenzione maggiore per una
musica pilr dedicata, settoriale?

«No, mi spiego meglio. Tu sai che negli anni passati era importan-
te per un cantante partecipare a Sanremo, non tanto per vincere il
Festival, ma per il semplice fatto che quasi automaticamente partiva
una forte attivita concertistica in meridione. Questo legame & consoli-
dato dal dopoguerra, era quasi un automatismo. Pertanto in questi
paesi, che sono bellissimi, che hanno una storia palpabile, finiva per
concretizzarsi un concerto di un certo taglio, strapaesano. Ora, que-
st'anno - pur permanendo quella situazione - mi sono accorto che su
questi palcoscenici non stavo affatto come i cavoli a merenda, ma cio
che suonavo veniva ugualmente recepito come in una piazza del nord,
o del nord Europa se non vogliamo parlare dell'Ttalia, visto che adesso
c'é questo problema nord/sud. Anche perché sappiamo che andando
con una chitarra in una piazza di Berlino c'é probabilita di essere ascol-
tato, mentre se vado con la mia chitarra in piazza Duemo a Milano ho
buone possibilita di esser portato via dai carabinieri. Ebbene ho notato

che il mio concerto calato li aveva un senso, era applaudito. Ecco, ti
correggevo perché non & ancora diffusa questa realta: che la musica
“acustica” & ugualmente godibile come un concerto di Mal. Ma rimane
importante cid che dico, perché se avessi preso carciofi in faccia sareb-
be stata una gran brutta situazione, viceversa l'esperienza é positiva e
io intendo seriamente calarmi sempre di pit in quella realta.»

Come nasce il particolare meccanismo di distribuzione legato a
Definire significa limitare, e qual é il rapporto con Meazzi in questo
senso?

«Dunque, Meazzi arriva in un secondo momento. Sia io che lattua-
le co-produttore Pippo Spampinato conoscevamo bene i problemi legati
alla distribuzione di un prodotto di tendenza. E nonostante avessimo
avuto degh abboccamenti con dlstnbuton grandi e piccoli un bel gior-
no ci siamoidesti, no, questal iiinegozi non lo voglian

amo che [a ¢ . Ciay Ciog, pi
the siano gl
adere. Fac PRrazioniiper informare Wi di
utenza e verffichiamo se funziona. L'album & uscito ai primi di luglio e
stiamo gia avendo delle risposte positive, perché la scelta di non met-
terlo in negozio pur avendone la possibilita appassiona gli addetti ai
lavori, lascia incuriositi. Allora stiamo cercando di collocare il cd in
posti alternativi, cosi tu probabilmente lo troverai nelle farmacie.»
Nelle farmacie!? E come ci si arriva?

«Ci si arriva perché a sequito di determinate ricerche svolte prece-
dentemente abbiamo scoperto che la farmacia non é pid solo il posto
dove compri il cerotto o il colliio, ma sta diventando un ricettacolo
anche per quanto riguarda ad esempio leditoria libraria, e anche l'o-
meopatia sta ritagliandosi spazi sempre pid grandi: fino a dieci anni fa
trovavi un'espositorino con le capsule all'ananas, oggi trovi interi
armadi dedicati a prodotti omeopatici e di erboristeria, con accanto un
libro sul'argomento. E ora vedrai che ci trovi anche il mio album, per-
ché se & vero che si rifa alla “new age” e a quel po' di cultura che si
porta appresso, al rilassamento della persona, allora ha un'attinenza, e
io non sto andando mettere un disco di rock duro, ma un disco da
godere esattamente come un libro
dedicato all'erboristeria. Abbiamo
fatto dei test in alcune farmacie nel
centro di Milano e la cosa funziona.
Tu lo esponi su questo banco ed é ter-
ritorio vergine, é come andare dall'or-
tolano e trovare un pacchetto di siga-
rette: se le dovevi comprare le compri
li. Quantomeno ti fa talmente specie
che dici, cosa ci fa un cd vicino all'a-
spirina? Vedi, & proprio pionieristica
la cosa. (i stiamo anche affidando a
un distributore di prodotti omeopati-
ci, e vedremo a breve di concretizzare
il tutto.»

Sembra ['uovo di Colombo.

«Gia, poi entra in ballo
Meazzi. Io da anni sono endorser
della Martin, e quando sono andato
da loro a spiegare in quali termini si
trovasse il mio nuovo cd ho contemporaneamente chiesto una mano,
perché pit il disco & esposto pill anche la chitarra Martin ottiene dei
benefici. Allora ho chiesto aiuto, e il distributore Martin mi ha detto va
bene, se non hai pil una distribuzione capillare - anche se quella della
Bmg non lo era affatto, & una distribuzione che fa schifo - che comun-
que ti avrebbe servito male, ci pensiamo noi: te ne acquistiamo tanti
per darti un lancio e li diamo in omaggio a chi si piglia le Martin. C'é
una campagna dove il mio disco & collegato al marchio Martin, e que-
sto ti da subito agio di partire con dei numeri che prima neanche met-
tendosi tutta la Bmg Ariola aviemmo potuto raggiungere. E probabil-
mente il legame con Martin non sara lunico. E una cosa un po' mana-
geriale ma in maniera divertente, e come vedi stiamo cercando piste
che vengono in mente a chi conosce profondamente i problemi della
gestione della musica tradizionale. Al direttore artistico della Bmg non
vengono in mente, ecco una cosa importante da dire: perché lui l'arti-
sta non lo incontra mai. Non sa neanche che cosa c'é su un album una
volta che 'ha prodotto. Pué aver sentito un provino, l'avra mandato in
studio, ma non c'é il sedersi per parlarne insieme. Probabilmente lo
fanno quei 5 o 6 sempre in testa alle classifiche, ma gli altri, o un
esordiente, non lo incontreranno mai un responsabile alle vendite, non
gli potranno mai dire: ma perché il mio disco non & distribuito in quel
negozio che pure si presterebbe, per il taglio di clientela che ha. Non
riuscira mai a comunicare al responsabile di un'azienda la sua realta,
perché li @ perso, & un numero. Si & perso oggi - rispetto al tempo in

c
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cui ho iniziato io - il contatto tra l'arti-
sta e chi lo gestisce. Non c'® pill, non
riesci a parlargli.

Probabilmente il direttore artistico di
una major non vuole “perdere tempo”™
per un prodotto “di nicchia” quando
con il grande nome gli basta sparare
nel mucchio e il riscontro é immediato.

«5i, e bisogna liberarsi di questo concetto.»

Liberarsi vuol dire anche cercare da sé il proprio pubblico?

«Sicuramente, ma considerando che le fasce di pubblico sono sem-

pre guelle. Non & che io col lanternino devo andare a cercare un cliente
diverso da quello di Dalla o di Ramazzotti. Ormai s'@ capita questa
cosa. Come ti dicevo, se io sono calato in un paesino del profondo sud
e il mio concerto funziona, e in quella sede vendo altrettanti dischi
quanti ne vendo a Bergamo, mi devi spiegare come mai non puo riusci-
re il negozio, il punto vendita, e difatti siamo al collasso. Vedrai che
nelle nostre cittd rimarranno aperti due soli negozi con dentro tutto,
con grandi contenitori e basta: gli altri hanno da chiudere! E a questo
che siamo arrivati, & il grande problema, con un supporto che ormai sta
anche andando a prezzi insopportabili. Ma se la realta & quella noi la
abbandoniamo!»
Purtroppo il controllo del mercato discografico é quasi completamen-
te in mano a pochi colossi che gestiscono anche le grandi catene
distributive e tendono a far circolare solo titoli di immediata presa,
cosi le produzioni “minori” vengono meno seguite, almeno in Italia.

«Si, veramente puo anche darsi che io abbia un vizio: tifo talmente
dalla mia parte che in effetti poi dimentico dei problemi seri legati alla
vendita di un cd. Ma quanti nostri cantanti in Sudamerica sono ai primi
posti delle classifiche. La Pausini & a pid grandiosa, ma so di cantanti
che hanno fatto un'apparizione a Sanremo nella categoria giovani e in
America Latina sono ai vertici delle classifiche. Quindi ci sono ingra-
naggi che stanno sopra a tutti i discorsi.»

Che bilancio trai oggi, a giochi chiusi, dell'esperienza DDD e della
collana “Strumento”? Ci sono recriminazioni?

«Guarda, rispetto alla DDD non ho alcuna recriminazione. Ne ho di
grandi col distributore della
DDD. Perché ho dei registri su
come si @ mossa la collana in
cui tu vedi un picco altissimo
nel momento in cui & nata.
Questi ragazzi debuttanti, per-
fetti sconosciuti che ho porta-
to a fare un album, hanno rea-
lizzato con i loro primi suppor-
ti dei fatturati importantissimi
per un esordiente, che mai un
cantautore sarebbe riuscito a
fare, con tutto che ti sarebbe
costato quindici volte tanto.
Perché se mandi un cantautore
in studio devi tenerti pronto in
mezzo ai denti un budget di
80/100 milioni solo per fare il
master, mentre io portavo un
ragazzo con la chitarra - quindi
a costo 0, per semplificare le
cose - a un fatturato interes-
sante: uscivo con 5 dischi a
colpo due volte l'anno, e quei
cinque dischi alla fine vende-
vano quanto un cantante vero,
costando sempre 0! Ecco qual
era la chiave vincente della
collana. E nell'entusiasmo ini-
ziale eravamo supportati dal
distributore, che poi pian
piano ci ha abbandonato. Non
ho mai avuto un reso, questo &
il punto. Allora non é possibile
che di un artista esordiente
vendo 100 copie e del secondo
album ne vendo 5: e il distri-
butore che decide di non met-
tertene fuori quanti la prima
volta, mentre dovrebbe semmai
incrementare! Eravamo subissa-
ti, mi pareva d'esser diventato
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io il direttore artistico di questi qua, ero braccato, mi telefonavano a
casa da tuttTtalia, e io non ho mai dato a nessuno il mio telefono. Era
una bellissima realta, ed & durata quattro anni, avendo fatto pid di 20
titoli come acustica. Poi & nata la collana jazz e siamo arrivati a 30
titoli. Una cosa importante per U'Ttalia, un'esperienza irripetibile che
nessuno dei nostri discografici ha mai fatto, ma avendo sempre un
distributore coGLIoNE che questa cosa non l'ha capita.»

Questa la lascio o la censuro?

«E la lasci, la scrivi a caratteri grandi, perché non ['ha capita!
All'inizio era ben distribuita, avevi modo di venderla. Poi andando
avanti invece di salire scendeva sempre, nonostante non ricevessimo
mai un reso. Allora io voglio che tu mi metta fuori 100 copie e voglio
averne di ritorno 99, tu mi guardi in faccia e mi dici: guarda che come
suoni tu la chitarra non va bene. Ma se io ti do un album di cui ne
metti fuori 100 e non ne ritorna neanche uno, il prossimo quanti me ne
metti fuori: 57 47 Sei un cocLione! Me ne devi metter fuori 1000! Poi ci
guardiamo in faccia: non ne sono tornati? Allora nom puoi la volta
dopo scendere. Se io non ho mai avuto un reso ho tutto il diritto di
credere che chissa dove sarei potuto arrivare, e non essere un illuso ma
parlare concretamente. Questa & un po' tutta la vicenda della collana,
ed é per guesto che ho preferito essere liguidato dal nuovo acquirente.
Perché l'album nuovo avrebbe fatto la fine del Live, che non lo trovavi
neanche col lanternino, & stato proprio lettera morta: & stato dato agli
addetti ai lavori e son state messe in giro 5/600 copie delle quali non
ho neanche un reso. E m'incazzo quando non ho i resi, trattandosi di
un artista che ha fatto 10 album: ma vai a vedere il mio venduto.»

Un peccato perché era propio un ottimo lavoro.

«Quello era bellissimo, difatti questo nuovo cd non & altro che il
mio Live rifatto in studio, perché non potevo usare quel master benché
lo avessi richiesto: neanche le edizioni ci hanno dato! Il mio editore
sta pagando i diritti di questi bei pezzi senza che quellaltro ci avesse
dato uno sputo di co-edizioni. Questo & l'approccio che hanno: tenersi
le cose. Ho fatto anche un video didattico con la Bmg, tu l'hai visto in
giro?

No.

«Bene, neanch'io. Sta in un magazzino della Bmg Ariola a prendere
polvere. Non & entrato neanche in stampa perché il giorno in cui la
DDD é stata acquisita dalla Bmg io sono arrivato pronto col master:
eccolo, ah, ma abbiamo chiuso. Allora, dico, continuo con questi.
Quando s'é visto che con questi non si sarebbe continuato gli é stato
mandato un bellissimo fax mio e di Martinelli - il mio ex produttore -
chiedendo questo master, osti, non lo state mettendo fuori, ci dite
anche una cifra, non & che lo vogliamo gratis. La risposta é stata: “per
strategie interne noi non diamo alcun master fuori”. Per cui sta [a a
Roma: quando mai glielo diedi! Me lo dovevo tenere fisicamente in
casa, lasciargli chiudere i loro contratti, e oggi lo tiravo fuori ed era
fatta. Ma guarda, se tu lo vedessi, io ne ho qui una copia ed & bellissi-

*mo, Tutto sulla 12 corde - non c'é niente sulla 12 neanche all'estero -

c'erano i brani suonati con la 6 e poi con la 12, otto brani spiegati, ed
era bellissimo.»
Farete ancora dei tentativi per sbloccare la situazione?

«Nonono, glielo lascio! Ne faccio un altro con dei brani nuovi che
non siano di sua edizione.»

E Definire significa limitare cosa continene?

«E il mio Live attualizzato, piu tre inediti molto belli. Sai, si attra-
versano sempre degli stadi diversi, e quando registrai il Live mi piaceva
suonare le cose dilatatissime, te lo ricordi com'era: una nota ogni quar-
to d'ora, mi piacevano questi echi... Poi mi & passata, e anche dagli
allievi che suonavano quei pezzi come me mi dava fastidio sentirli cosi
lenti. Qui sentirai una verve pill matura, pili vicina a come mi sono
evoluto nel frattempo, un po’ pidl concreta. Molti I'hanno apprezzato,
questo che fa un po’ la differenza fra i due album.»

Quanto viene a costare il ¢d a chi non lo riceve in omaggio acqui-
stando la chitarra?

«Costa 30.000 lire a domicilio, in pratica lo paghi meno di 25.000
perché c'e la spesa postale di mezzo. Comunque continua a costare
30.000: al concerto, in farmacia, dove vuoi.»

Novita riguardo alle tecniche di registrazione dei brani ce ne sono?

«No, ormai io ho uno standard, non vado a cercare novita tecniche
per il momento. C'¢ una chitarra della stramadonna: la nuova 12 corde
che mi & arrivata dopo un anno di attesa. Te la faccio vedere [lo prende
e fa alcuni accordi: fantastica, ndr.]. Questa é una specie di fuoriserie.»
Dei brani nuovi invece che mi dici?

«In apertura hai una “Suite” che da il titolo al disco.»

Cosa intendi con “Suite”, vuoi dire una succesione di vari pezzi?

«Sono due blocchi uniti. C'é quindi un brano vecchissimo che non
e sul Live, poi “Cio che mi piace di te” che & un altro inedito e “Vico
Concordia”, un pezzo molto tirato commissionatomi dal comune di



Napoli che nel ‘95, dovendo raccogliere fondi per restaurare una chiesa
della citta, penso di pubblicare un cd chiedendo a Zurzolo, de Piscopo,
me e Senese di partecipare. Cosi composi questo pezzo che trovi in
un'altra versione anche su quella compilation intitolata 0 cuor pe'nna-
pule. Ma in pratica & un inedito.»

Tutti ri-registrati qui nella tua “camera incantata”?

«Si, tutti.»

Quando usci il tuo decimo album facemmo un po' un bilancio della
tua carriera: potremmo dire che questo nuovo cd é il primo di un
secondo periodo?

«Senz'altro, perché le novitd stanno proprio in questo universo
esploso che si & venuto a creare. Vedi anche gli studi di registrazione
che strada hanno seguito: quando registrai Celestion sul Revox ero pro-
prio un povero strapennato, perché gli artisti andavano in studio, nes-
suno si metteva su un Revox a fare le cose. Oggi son rimasti aperti gli
studioni grossi, quelli da un milione al giorno. Chi gestisce uno studio
di registrazione lo fa per passione, questa é la verita, perché non c'é
paragone tra l'investimento e il ricavo. Ma tu lo sai qual & il fatturato
di un parrucchiere da donna?»

No.

«Te lo dico io: linvestimento che t'occorre & un decimo, e il fattu-
rato & cento volte quanto uno studio. Perché solo per un banco moder-
no in grado di gestire due registratori digitali a 36 piste devi spendere
un miliardo. E non hai ancora messo niente, capito. C'é stata un'esplo-
sione relativamente ai modi di arrivare a far musica. La tecnica e i
musicisti hanno assecondato questo profondo desiderio di non dover
pigliare la macchina, metter la chitarra di dietro, arrivare in uno stu-
dio e cominciare a lavorare. Se lo son messo in casa, e o sono conten-
to d'essere stato il primo a capire questa cosa, e nessuno me lo pud
togliere.»

Com'é cambiata la tua strumentazione negli ultimi anni?

«Mah, adesso sta cambiando poco perché registro meno di un
tempo, quando avevo la collana. Sicuramente qui non mi tirerd pill un
gruppo a suonare, cose pazzesche. o stesso ho fatto il Live perché mi
portavo in giro un Dat o un multitraccia e quello che mi poteva servi-
re. Adesso non ha pil senso mettersi a fare spese pazzesche.»

Ci sono sovraincisioni in questo cd?

«Ce n'e una proprio nel primo pezzo: gli ho dovuto per forza met-
tere un tema che se no mi sarebbe rimasto qua per tutta la vita!
[ride].»

E li hai lavorato col Tascam?

«Si, il Tascam come prima stesura e lo Studer con i Dolby come
master. Se fossi andato su Dat non avrei potuto stare alla masterizza-
zione a 20 bit, avrei dovuto portare qua le macchine a 20 bit, e sicco-
me il computer costa mezzo miliardo l'ho fatto tutto in analogico, in
maniera da poter essere letto e trattato. Ma devi sentire che roba!
“Definire signifa limitare” & un provino, ed é l'unico pezzo dove sfrutto
ancora la chitarra che avevo prima, la D12-18 che ora tengo in Sicilia.
Difatti si sente.»

Novita sul versante concertistico?

«Da sei mesi a questa parte sto tenendo dei concerti con Walter
Calloni e Stefano Cerri, in trio.»

Repertorio?

«Il mio. Poi facciamo altre cose completamente inedite che preve-
do di registrare con loro, pill alcuni miei “classici”. Sta venendo un
concerto bellissimo, t'inviterd.»

Altri progetti discografici?

«Credo che concretizzerd un album con la triade Zap-
pa/Calloni/Cerri. Comunque non sard da solo nel prossimo album, avré
una band. Addirittura sto pensando al trio pit un'orchestra sinfonica:
un concertone proprio grosso.»

Ti sembra che di questi tempi la chitarra stia bene o che viva un
momento difficile?

«No, sta salendo molto. Per esempio la didattica legata alla chi-
tarra & molto praticata. Io stesso sto lavorando molto dal punto di
vista didattico, e se funziona quello vuol dire che c'é interesse.»
Celestion e Chatka - i tuoi primi album - si trovano ora anche in cd...

«Si, erano introvabili in questo ventennio. Entrambi gli album
sono andati fra i primi dieci pit venduti nellanno della loro distribu-
zione e sono stati in classifica un anno, almeno Celestion. Ora Sono
editi dalla “Mellow Record” di Sanremo e sono distribuiti nei negozi,
almeno richiedendoli ci sono. I cd hanno la busta originale del disco,
sono state rifotografata le copertina, @ tutto originale. Una cosa molto
positiva.»

Francesco Rampichini

Chi volesse richiedere telefonicamente il cd Definire significa limi-
tare puo farlo al sequente numero: (095) 444308

*
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CHITARRE E BASSI AMPLI E PREAMP.
BLADE BRUNETTI  Centro
EPIPHONE CARLSBRO
ESP CRATE
FENDER ENGL Centro
FERNANDES FENDER  Centro
GIBSON HARTKE  Centro
GODIN MARSHALL Centro
GRETSCH MESA BOOGIE Centro
GUILD RIVERA  Centro
IBANEZ ROCKTRON ~Centro
JACKSON ROLAND
KEN SMITH ROLLS
KLEW SOLDANO
RICKENBACKER SWR
STATUS . ACOUSTIC
STUART SPECTOR . ELLIOT
TOM ANDERSON VHT Centro
0N 200M
SPECIALI
LES PAUL J. Page Testata ENGL R. Blackmore
FENDER J. Hendrix Testata 1. E. R. Sanbora
FENDER R. Blackmore TALK BOX ROCKTRON
GIBSON '56 Gold Top FENDER Vibroverb
GIBSON LP Custom Green Pick-up JOE BARDEN
GUILD JF 55 ROLAND V68
USATO E VINTAGE
GIBSON SLIDER BASS FENDER PRECISION 1871
GIBSON L4 CES natural FENDER MUSICMASTER 1858
GIBSON ES 335 DOT natural  FENDER JAGUAR 1964
GIBSON L.P. DELUXE PRO FENDER STRATO 1878
GIBSON LP DELUXE FENDER BULLET
GIBSON S6 Il 1871 FENDER TELE CUSTOM 1878

Chiuso il lunedi mattina
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